MIC HAUD %W Se former, c'est voir plus loin

[ Parcourir les catégories ] Chercher une farmation

PROGRAMME DE LA FORMATION

Cette formation s'adresse sux collaborateurs des installsteurs électriciens en charge de la prescription et de |z vente aux

coproprigtes afin de les amener a maitriser les étapes de la vente appliquées a la solution Park'Elec.

REUSSIR LA VENTE DE LA &7 OBJECTIFS DE LA FORMATION

SOLUTION PARK'ELEC - Apprendre & construire son processus de vente
PONT D'AIN

Maitrizer le premier contact

Etre capsble de rédiger une offre efficace

m

tre & |'size avec les objections
© Accessible Savoir conclure =2 venne

(D) Durée- 7 heures (1 jour)

Taux de satisfaction :

94110 2120k X% PROFIL DES BENEFICIAIRES

A00€T A Pour qui

?  Personnels des entreprises d'installation électrigue en relation avec la clientéle

Se préinscrire

# Prérequis

»  Mwair des notions de base concernant le véhicule électrique (différents modes et prises de charge, charge

monophasés ou triphasée, temps de charge. )L

»  Les électriciens ayant par exemple suivi la formation IRVE F1 disposent du prérequis nécessaire.

CONTENU DE LA FORMATION

+ Lz colonne horizontale : caractéristiques

+ Le premier contact - le mener efficacement pour préparer sa future argumentation

+ Lz premiére visite


https://michaud.catalogueformpro.com/0/savoir-faire-materiels/1199014/reussir-la-vente-de-la-solution-parkelec-pont-dain

